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„So geht Eigenmarketing im Internet und in sozialen Netzwerken. 
Wie man seine digitale Persönlichkeit entwickelt und steuert was 

„googlebar“ ist.“

Am 3.12.2020  zu Gast bei der Wirtschaftsförderung Pankow
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Was macht Erfolg aus?

10% harte Arbeit

30% gutes Eigenmarketing

60% Netzwerk
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Reden wir über gutes Marketing 

Gutes Marketing braucht immer 

eine Botschaft und einen, 

der sie ausspricht
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Wissen versus Expertise 

Ihre Berufserfahrung ist Ihre 

Expertise!

Es ist leichter einen 

Mercedes zu kopieren, als 

eine Person.

Menschen kaufen nicht bei 

Unternehmen, 

sie kaufen bei Menschen. 

Wissen

Theoretisches Wissen

Know How

Expertise

Theoretisches 

Fachwissen

Praktisches 

Anwenderwissen

Praktische Erfahrung
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Jeder entscheidet selbst, was man in sozialen Netzwerken lesen kann



Gabriele Schulze – www.marketing4results.de

Wofür sind Sie Experte oder Expertin?

Was soll die Welt über Sie wissen?
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Reichweite durch Netzwerke. Früher und heute 
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Am Anfang steht das Ziel
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Die digitale Persönlichkeit besteht aus Profil, Kommunikation und Reichweite
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Die Zutaten: Mut, Leidenschaft und Selbstvertrauen

Netzwerke Blog & Webseite Reden
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In sozialen 
Netzwerken wird 
eine Person zur 
Marke
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Verstehen, wie Facebook (und andere 
Communities, Blogs, Share-Plattformen) 

funktionieren
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Führungskraft, angestellt und sucht wohl einen Job 
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Führungskraft angestellt, positioniert 
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Führungskraft 
angestellt, 
positioniert und 
nutzt das Profil für 
die Ziele ihrer 
AKTUELLEN 
Tätigkeit 
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10 Regeln für erfolgreiches Netzwerken und „Nutzwerken“: 

1. Social Media funktioniert nur, wenn Sie es dauerhaft 

verfolgen 

2. Machen Sie sich findbar und präsentieren Sie sich als 

kompetenter Ansprechpartner mit Engagement. Wir 

lieben Menschen, die sich für ihre Ziele wirklich 

engagieren! 

3. Prüfen Sie, auf welchen Plattformen Ihre Freunde oder 

Kunden aktiv sind. 

4. Vernetzen Sie sich mit bestehenden, realen Kontakten. 

5. Antworten Sie schnell und immer höflich auf Anfragen 

oder auch Beschwerden! 

6. Vernetzen Sie sich mit Kontakten, die Sie neu 

kennenlernen 

7. Fragen Sie schon während des Kennenlernens, wo der 

neue Kontakt aktiv ist 

8. Respektieren Sie, dass Zeit ein äußerst wertvolles 

Gut ist. 

9. Haben Sie stets den Nutzen des anderen als Hauptziel 

im Auge. 

10. Sein Sie Mensch. Menschen machen lieber Geschäfte 

mit Menschen. 
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Gabriele Schulze

gs@marketing4results.de 

Tel. +49 (0)30 23 13 73 64

Vielen Dank für Ihre Bewertung auf 

https://g.page/r/CXUXh_nOQvH5EAU/review

Oder der direkte Link zum Google Review:

https://g.page/r/CXUXh_nOQvH5EAU/review

