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Ziel des Forderprogrammes ist es, nichttechnische Innovationen in KMU zu
fordern.
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* ProNTl ist ein Programm der Senatsverwaltung fur
Wirtschaft, Energie und Betriebe

* Projekttrager ist die IBB Business Team GmbH
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Was ist eine nichttechnische Innovation?

Unter nichttechnischen Innovationen werden neuartige Produkt-, Dienstleistungs-, Prozess-, Organisations-
und Marketingkonzepte wie auch Geschéftsmodelle verstanden.

Auch kénnen technische Entwicklungen genutzt, adaptiert und in neue Zusammenhénge gebracht werden.
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Beispiele fur nichttechnische Innovationen

« Entwicklung innovativer Geschaftsmodelle oder Losungen, die auf neuartige Dienstleistungen und Produkte
abzielen

« Entwicklung neuer Prozesse und Organisationsweisen

« Entwicklung innovativer Marketingkonzepte

» Entwicklung kultur- und kreativwirtschaftlicher Innovationen

» Entwicklung von Innovationen mit einem besonders hohen sozialen Mehrwert

Zur Erreichung der Projektziele konnen neue technische und/oder digitale Losungen bzw. Technologien genutzt,
adaptiert und in neue Zusammenhange gebracht werden. Gleichwohl sollen die geférderten Projektinhalte von
einem primar nichttechnischen Entwicklungscharakter gepragt sein bzw. nichttechnische Innovationen

adressieren.
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« Zuschusse fur Berliner KMU zur Forderung von nichttechnischen Innovationen zur
Starkung der Innovationskraft der Berliner Wirtschaft

Innovative KMU, deren Geschaftsmodell Uberwiegend auf die Erzielung von Online-Antrag
Markteinkommen im Wettbewerb mit anderen Anbietern abzielt (Hinweis:

Technologieunternehmen sind nicht ausgeschlossen, wenn eine nichttechnische

Innovation entwickelt werden soll)

KMU der Sozialen Okonomie

KMU (technisch/nicht technisch, mit einem Geschaftsfeld welches auf sozialen
Mehrwert abzielt)

bis zu 75 % Zuschuss fur junge Unternehmen (< 5 Jahre)
bis zu 50 % Zuschuss fur bestehende Unternehmen (> 5 Jahre)
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Die Forderung durch Zuschusse ist
* in der Projektphase Validation auf max. 60.000 EUR pro Projekt begrenzt,
* in der Projektphase Pioneering auf max. 120.000 EUR pro Projekt begrenzt und

* in der Projektphase Kommerzialisierung auf max. 120.000 EUR pro Projekt begrenzt.

Bei Projekten, die sich Uber zwei Phasen erstrecken, ist die
Forderung auf max. 140.000 EUR pro Projekt begrenzt.

Die Projektlaufzeit flur Projekte aller Phasen betragt i.d.R. 12 Monate je Projekt
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Projektphase Validation

Test der Funktionsweise der (weiter-)zu entwickelnden NTI in einem praxisnahen, quasi experimentellen

Kontext mit dem Ziel, die grundsatzliche Anwendbarkeit der Idee bzw. Machbarkeit der NTI nachzuweisen.

In der Phase der Validation werden Innovationsprojekte zur Erprobung der grundsatzlichen Anwendbarkeit
der Idee, ihrer Weiterentwicklung und Konkretisierung in einem praxisnahen, quasi experimentellen Kontext

gefordert, die das Ziel haben, die grundsatzliche Anwendbarkeit der Idee bzw. ihrer Machbarkeit

nachzuweisen.



®
ProNTI | Projektphasen ,® BB

Business Team

Projektphase Pioneering

Forderung von Innovationsprojekten zur Ausreifung von Innovationen.
*  Einbindung von Pioniernutzer:innen und potentiellen Kund:innen
*  Markttests zur Anwendbarkeit am Markt und ihrem Nutzen am Markt

«  Entwicklung einer ersten Anwendung und/oder Marktuberleitung (Prototyp)

Erste Belege sollten zur Machbarkeit erbracht worden sein. Ebenso sollen im

Ergebnis Grundlagen geschaffen werden, um die Innovation zu einem

marktfahigen Produkt oder einer marktfahigen Dienstleistung weiterzuentwickeln.
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Projektphase Kommerzialisierung

- Uberflihrung der NTI in die kommerzielle Umsetzung.

* In der Kommerzialisierungsphase werden Innovationsprojekte geférdert, die auf die Weiterentwicklung

eines fertigen Produkts oder einer Dienstleistung abzielen. Dies betrifft vor allem die Anwendbarkeit und

Wiederholbarkeit am Markt. °

Eine Kombination mit einem Coaching ist grundsatzlich moglich!
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Nach erfolgreichem Abschluss eines Projektes kann ein Folgeprojekt fur dieselbe nichttechnische
Innovation eine zweite Projektphase beantragt werden

Bei Projekten, die sich Uber zwei Phasen parallel erstrecken, konnen nur folgende Kombinationen gelten:

mm) Validation & Pioneering

mm) Pioneering & Kommerzialisierung
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junge Unternehmen bestehende Unternehmen
< 5 Jahre > 5 Jahre

75 % 50 %
der forderfahigen

der forderfahigen
Gesamtausgaben

Gesamtausgaben

Von jedem Antragsteller ist ein entsprechender Eigenanteil zu erbringen!

Nettodifferenz = geplante Projektausgaben - Zuschuss (zzgl. MwSt.)
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Kosten fur die Validierung, Entwicklung und Einfuhrung neuartiger oder noch nicht am Markt etablierter
nichttechnischer Innovationen

Personalausgaben ( festgelegte Pauschalen)

Fremdleistungen (Gutachten, Schulungen/ Coaching, Forschungsauftrage, Studien,
Marktforschungsleistungen, externe Entwicklungsleistungen)

Partizipationsausgaben

Sach- und Reiseausgaben
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Das Projekt muss im Land Berlin durchgefuhrt werden.

Nachweis Uber gesicherte Finanzierung des Vorhabens

Nachweis / Darstellung Uber die Arbeits-, Zeit- und Ausgabenplanung des Projekts

Eine Kumulierung mit anderen Fordermitteln fur dieselben forderfahigen Ausgaben ist ausgeschlossen

(keine Doppelférderung).

Registrierung in der Berliner Transparenzdatenbank mit allen Pflichtangaben

Die 6konomische, 6kologische und soziale Nachhaltigkeit eines Projekts und seiner Ergebnisse muss

gegeben sein (Befassung mit mindestens einem UN-Nachhaltigkeitsziel (SDG)).
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Die geplanten Projektergebnisse mussen eine plausible Grundlage fur die Steigerung der
unternehmensbezogenen oder regionalen Wertschopfung und Beschaftigung sein oder einen sozialen

Mehrwert generieren.

Das Projekt kann ohne Forderung gar nicht oder nur mit Zeitverzogerung und in bedeutend geringerem

Umfang realisiert werden.

Das Projekt muss im positiven Sinne risikobehaftet und gleichzeitig innovativ sein.

Das Unternehmen und/oder dessen Produkte und/oder Dienstleistungen weisen ein konkretes

Alleinstellungsmerkmal auf.
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Start-ups und KMU,

>
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die unter die KMU-Definition fallen,
die bereits gegrindet sind,

deren handelnde Personen unternehmerisches Potential (kaufmannisches Grundverstandnis,
Grundlagenkenntnisse von Markt und Konkurrenz) besitzen,

die ein konkretes Alleinstellungsmerkmal in Bezug auf das Geschaftsmodell/Produkt/ die DL aufweisen,
die Umsatze aus der Vermarktung von Produkten oder Dienstleistungen erzielen,
die sichtbares Wachstumspotential aufweisen,

die geplante oder angebotene Produkte und Dienstleistungen besitzen, die einen innovativen Gehalt
aufweisen.
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KMU der Sozialen Okonomie,

>
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deren handelnde Personen unternehmerisches Potential (kaufmannisches Grundverstandnis,
Grundlagenkenntnisse von Markt und Konkurrenz) besitzen,

die als Unternehmen und/oder deren Produkte und/oder Dienstleistungen ein konkretes
Alleinstellungsmerkmal aufweisen,

die als Unternehmen Uberwiegend am Markt tatig sind und die Erzielung von Markteinkommen im
Wettbewerb mit anderen Anbietern anstreben, wobei die Gewinnmaximierung kein primares Ziel ist,

deren Geschaftsmodell einen 6kologischen, sozialen oder gesellschaftlichen Mehrwert bietet,
deren geplante oder angebotene Produkte und Dienstleistungen einen innovativen Gehalt besitzen,
die Umsatze aus der Vermarktung von Produkten oder Dienstleistungen erzielen,

die bereits gegrundet sind.
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1. Elektronische
Antragstellung

2. Formale Antragsprufung

3. Externe Begutachtung

4. Gesprach mit ProNTI
Team, Gutachter und
Antragsteller

ProNTI
Antragsprozess

9. Letzter Mittelabruf mit
Verwendungsnachweis

8. Mittelabrufe (4x mgl.)

7. Nach halber Projektlaufzeit
Zwischenprasentation

6. Durchfuhrung des Projekts

5. Erhalt des Bescheides
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Vor Antragstellung zu erledigen:

» Definition eines klaren Vorhabens mit Teamzusammenstellung, Arbeitspaketen, Zeit und
Kapazitatenplanung, Finanzplanung Vorhaben (Personal- und Sachkosten)

» Im Antragssystem findet man dazu:
- Teamtabelle mit den Lebenslaufen und Pauschalen zur Kostenbestimmung ( Personalkosten)
- Kapazitatenplanung / Meilensteinplanung zum Ablauf des Vorhabens und des Personaleinsatzes
- Tabelle Finanzplanung ( Ubertrag geplanter Personalkosten und Eintrag geplanter Sachkosten)
- Vorhabensbeschreibung ( Interviewformat)
» Berliner Transparenzdatenbank-Nummer und Vornahme von Eintragungen vor Antragstellung

» ggf. Planung notwendiger Ausschreibungen zur Vergabe von Auftragen
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Haben Sie noch Fragen?

IBB Business Team GmbH
ProNT]I

Bundesallee 210

10719 Berlin

Telefon: 030/2125 — 2359
www.ibb-business-team.de/pronti
E-Mail: pronti@ibb-business-team.de




